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E - B I K E S  F O R  D A I L Y  U S E
E N G I N E E R E D  I N  G E R M A N Y

B E W E G I N G  I S  O N S  E L E M E N T
Kalkhoff, vooruitgang “Made in Germany” sinds 1919.
Kalkhoff is een toonaangevende producent op het gebied van innovatieve E-Bikes en traditionale fietsen.
Kalkhoff is wereldwijd vertegenwoordigd en zetelt in Cloppenburg, Duitsland. Sinds 2012 maakt Derby Cycle,
waaronder Kalkhoff valt, onderdeel uit van Pon.Bike waarin ook de merken Focus Bikes, Gazelle, Union,
Cervélo, Santa Cruz Bicycles & BBB zijn onder gebracht.

A c c o u n t  M a n a g e r  K a l k h o f f  B e l g i ë

Functie:

Wij zijn per direct op zoek naar een professionele en gemotiveerde Account Manager België, om ons
sales-team in de Benelux verder uit te bouwen en te versterken. Men is verantwoordelijk voor de
verdere ontwikkeling van onze IBD footprint in België, evenals het onderhouden van de bestaande
relaties.

Verantwoordelijkheden:

Verkoop aan ons geselecteerde IBD dealernetwerk door middel van uitmuntende klantgerichtheid
evenals excellente sales kwaliteiten
Bezoeken van potentiële -en bestaande accounts op regelmatige basis met een minimum van iedere 5
weken
Rapporteren van dealerbezoeken op wekelijkse basis aan de Country Group Manager
Identificiëren van nieuwe mogelijkheden en het maken van contact met potentiële klanten
Dealers adviseren bij het maken van voorraad-analyses om zodoende de voorraad-positie verder te
verbeteren
Actief training geven aan winkelpersoneel op zowel productniveau als sales-technieken
Dagelijkse samenwerking met onze Benelux Inside Sales Manager om zodoende gezamelijk problemen
op te lossen en onze sales -en service ondersteuning verder te verbeteren
Ondersteunen van locale -en internationale events (veelal in het weekend)
Implementeren van nieuwe sales-strategieën
Monitoren van verkoopdoelstellingen en actie dan wel verandering doorvoeren indien nodig

 

Vereisten:

Goede communicatieve vaardigheden
Iemand die integriteit hoog in het vaandel heeft staan
Iemand die een teamplayer wil zijn en daarmee iets extra’s kan toevoegen aan het bestaande team
Initiatiefrijk en zelf motiverend
Vermogen om zakelijke relaties te onderhouden en verder uit te bouwen
Technisch onderlegd op het gebied van fietstechniek
Een goede beheersing van de Nederlandse en Franse taal in woord en geschrift, Engels & Duits zijn goede
aanvullingen
Centraal woonachtig in België dan wel in Nederland in het grensgebied Tilburg – Breda
In het bezit van een geldig rijbewijs B
Goede beheersing van het Microsoft Office packet (Word, Excel)

 

Wat bieden wij:

Een uitdagende functie binnen een hecht en gezellig team van onze dynamische organisatie
Vaste aanstelling, na een proeftijd van 6 maanden
Marktconform salaris + bonus vanaf eerstvolgende volle kalenderjaar
Laptop & Telefoon
Representatieve auto van de zaak
25 vakantiedagen

Jij zoekt de uitdaging?
Dan zien we uit naar uw komst.

Stuur jou sollicitatie via het online formulier

Kalkhoff Bikes · Siemensstraße 1 – 3 · 49661 Cloppenburg

https://www.kalkhoff-bikes.com/
https://jobdb.softgarden.de/jobdb/public/jobposting/applyonline/click?jp=3492764
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