
Zweirad-Mechatroniker (m/w/d)

Wir suchen Sie als

Senden Sie uns Ihre aussagekräftigen 
Unterlagen per Mail oder Post:

Bettina Pfahler, Personalbeauftragte
	 bettina.pfahler@radhaus.de
	 0173 / 913 65 12

Fritz Reischl, Geschäftsführer 
	 fritz.reischl@radhaus.de
	 0841 / 885 772 20

RADHAUS GmbH
Bei der Arena 7

85053 Ingolstadt

Haben Sie Fragen? 
Rufen Sie uns einfach an!

Arbeiten bei der

NR.1

INGOLSTADT
RADHAUS

Abteilungsleiter im Verkauf (Vollzeit)

Wir suchen Sie als

Wir bieten Ihnen:
• 	 ein interessantes und vielseitiges Aufgabengebiet
	 in einem wachsenden, überregional erfolgreichen Unternehmen.
• 	 eine attraktive, überdurchschnittliche Vergütung,
	 zahlreiche Zusatzleistungen und übertariflichen Urlaub.
• 	 eine gute Work-Life-Balance und schöne Team-Events.
• 	 Mitarbeit in einem aufgeschlossenen, hochmotivierten
	 und kreativen Team.
• 	 vielseitige Entwicklungs- und Karrierechancen sowie
	 interessante Aus- und Weiterbildungsmöglichkeiten.
• 	 bei Bedarf Unterstützung bei Umzug und Wohnungssuche.

Sie bringen mit:
• 	 eine erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung.
• 	 mehrjährige Berufserfahrung im Einzelhandel.
• 	 ausgeprägte Führungs- und Entscheidungskompetenz.
• 	 umfassende Kunden- und Serviceorientierung.
• 	 Begeisterung und Freude am Verkauf.
• 	 Eine analytische, zielorientierte und
	 unternehmerische Denk- und Arbeitsweise.
• 	 überzeugendes Auftreten, Sicherheit in Kommunikation
	 und Gesprächsführung.
• 	 Zuverlässigkeit, schnelle Auffassungsgabe und Zielorientierung.

Zu IhreN Aufgaben Zählen:
• 	 selbständige Führungs- und Ergebnisverantwortung
	 für Ihren Verkaufsbereich.
• 	 verkaufs- und kundenorientierte Mitarbeiterführung
	 in den Warengruppen Ihrer Abteilung.
• 	 Verantwortung für die Gestaltung des reibungslosen Ablaufs im Verkauf.
• 	 enge Zusammenarbeit mit den zuständigen Warengruppenleitern.
• 	 Steuerung, Realisierung und Überprüfung
	 der betriebs- und warenwirtschaftlichen Kennzahlen.
• 	 aktive Unterstützung der Mitarbeiter in Ihrem Verantwortungsbereich.
• 	 aktiver Verkauf sowie Planung und Steuerung von Verkaufsförderungs	-	
	 aktivitäten.

(m/w/d)


