
 

WIR SUCHEN EINEN AUSSENDIENSTMITARBEITER (M/W/D) 

FÜR DEUTSCHLAND (BUNDESWEIT) 

Wir sind ein junges Unternehmen mit innovativen Produkten im 

Bereich Fahrradschlösser und Fahrradbeleuchtung, welches aktuell 

den Einstieg in den Fachhandel vollzieht. 

Aktuell haben wir alle Vorbereitungen vollzogen, um den Eintritt in 

den Fachhandel erfolgreich zu gestalten. Du hast die Möglichkeit, 

die Schlüsselperson zu sein, die unser Fachhandelsnetzwerk 

aufbaut. 

Du bist je nach Saisonphase überwiegend im Büro in Berlin oder 

unterwegs bei Händlerbesuchen und Fachmessen. 

Das bedeutet für dich, dass du nicht regional eingeschränkt bist 

und die Chance hast komplett in Deutschland, Österreich und der 

Schweiz - ohne einen ortsgebundenen Arbeitsplatz - neue B2B-

Kunden zu gewinnen. Dabei kannst du Regionen nach Belieben 

ausreizen. 

Bei uns findest du neben einer ehrlichen und offenen 

Unternehmenskultur mit kurzen Entscheidungswegen im 

motivierten Team auch die Möglichkeit, eine leistungsorientierte 

Vergütung und einen Dienstwagen - auch zur privaten Nutzung - 

zu erhalten. 

Du hast in jedem Fall die Möglichkeit, engagiert und 

eigenverantwortlich unseren Aufbau eines Fachhandelsnetzwerks 

aktiv mitzugestalten. 



Das erwartet dich: 

• Du bist für den Verkauf an Fachhändler sowie die Ergebnisse aller 

Artikel in Fachgeschäften in Deutschland, Österreich und der 

Schweiz verantwortlich 

• Du bist für die kontinuierliche Betreuung der Fachhändler 

verantwortlich 

• Du entwickelst Maßnahmen zum Auf- und Ausbau unseres 

Fachhändlernetzwerkes 

• Du vertrittst nean bei Fachhandelsmessen unterstützt unsere B2B-

Kunden bei deren Veranstaltungen 

Deine Eigenschaften: 

• Du verfügst über zuverlässige Vertriebskompetenz in einer 

vergleichbaren Position und hast eine kaufmännische oder 

technische Ausbildung bzw. ein Studium erfolgreich abgeschlossen 

• Du verfügst über ein aktives Händlernetzwerk und wirst im 

Fahrrad-Fachhandel als zuverlässiger und fachkundiger Kontakt 

geschätzt 

• Du bist ein Verkäufer mit hoher Kundenorientierung und 

Überzeugungskraft 

• Du hast eine strukturierte Arbeitsweise mit hohem Maß an 

Eigeninitiative 

• Du bist ein Teamplayer und unterstützt durch deine Flexibilität die 

Teamziele 

• Du hast eine unternehmerische Denkweise sowie ein 

strategisches und prozessorientiertes Denken und Handeln 

Kontakt: 

 

NEANversand GmbH 

Bergiusstr. 46 

12057 Berlin 

 

bewerbung@neanversand.de 

mailto:bewerbung@neanversand.de

