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- Verantwortung und Koordination des kompletten OEM Verkaufszyklus eines jeweiligen Modelljahres

- Ansprechperson fur Einkaufer, Verkaufer, Kommunikations- und Marketingverantwortliche sowie die
Geschaftsfihrung unserer OEM-Partner

- Analyse des zugeteilten Kundenportfolios sowie dessen professionelle Beratung

- Koordination des Forecasting-Prozesses in Zusammenarbeit mit der internen Koordinationsstelle

- Identifikation von geschaftsrelevanten Trends im Markt fir High-End-Fahrréader (z.B. neue Prozesse und
Abliufe, neue Markteinfihrungen, Verhalten von Konkurrenten und neue Vermarktungsansatze)

- Abgeschlossene kaufmannische Grund- sowie Weiterbildung [Niveau Bachelor oder Master)
- mehrjahrige Praxiserfahrung im entsprechenden Bereich, idealerweise in der Fahrradbranche
- vorbildliche Kommunikationsfahigkeiten sowie professionelles Auftreten

- Sehr gute Deutsch- als auch Englischkenntnisse in Wort und Schrift

- Fundierte MS-0Office Kenntnisse

- Hohe Reisebereitschaft und Flexibilitat

- Rasche Auffassungsgabe sowie ein gutes vernetztes Denken

- Ausgepragte Konzeptions- und Koordinationsstarke

- Leidenschaft fur das Produkt

- Engagierter Teamplayer

- Belastbar und ausdauernd

- Verantwortungsbewusst und selbststandig

- Junges und motiviertes Team

- Interessante und abwechslungsreiche Tatigkeit
- Moderne Infrastruktur

- Attraktive Anstellungsbedingungen

- Mafigeschneidertes Einfihrungsprogramm

- Sportliches und dynamisches Arbeitsumfeld

BEWEGE MIT UNS DIE FAHRRADWELT!

Auf unserer Website erfahrst Du mehr iber unser Unternehmen: www.dtswiss.com

Unsere Personalabteilung nimmt sich fir allfallige Fragen gerne Zeit fiir Dich und freut sich auf
Deine vollstandige Bewerbung mit der Referenz-Nr. MR-001.

DT SWISS DEUTSCHLAND GMBH MARCEL RATERING

Pixeler Str. 56

Phone +49 2522 995 90 31
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