
GROFA® Action Sports GmbH
Otto-Hahn-Straße 17
65520 Bad Camberg

Linkedin.com/company/grofa-house-of-brands
Xing.com/companies/grofaactionsportsgmbh

grofa.com/jobs

DEINE AUFGABEN
– �Du verantwortest die Händler-Umsätze und Ergebnisse 

im Verkaufsgebiet Baden-Württemberg für unsere Bike-
Marken im Bike-Fachhandel

– �Du bist eigenständig für die kaufmännische Betreuung 
des Bike-Fachhändlernetzwerkes im Verkaufsgebiet ver-
antwortlich

– �Du entwickelst Maßnahmen zum Ausbau unseres be-
stehenden Fachhändlernetzwerkes

– �Du unterstützt unsere Fachhändler bei Kundenveran-
staltungen und -events

– �Du repräsentierst die GROFA bei Fachhandelsmessen 
und Großveranstaltungen und stellst auch die Umset-
zung und Durchführung von Schulungsveranstaltungen 
sicher

– �Du setzt die vorgegebenen Ziele und Aktionen erfolg-
reich und nachhaltig um

DEIN PROFIL
– �Du verfügst über ausgewiesene Sales Expertise in 

vergleichbarer Funktion und auf Basis einer erfolgreich 
abgeschlossenen kaufmännischen oder technischen 
Ausbildung bzw. eines Studiums

– �Du wirst im Bike-Fachhandel als zuverlässiger und kom-
petenter Geschäftspartner geschätzt

– �Du bist eine Verkäuferpersönlichkeit mit hoher Kun-
denorientierung, Überzeugungsstärke, Qualitäts- und 
Markenbewusstsein

– �Du hast bereits Erfahrung mit CRM-Systemen sammeln 
können und sprichst verhandlungssicheres Deutsch und 
Englisch

– �Du bist ein Teamplayer und unterstützt durch deine 
Flexibilität die Teamziele

Die GROFA® ist ein starkes, zukunftsorientiertes und  
bewährtes House of Brands® für Premium-Marken in den  
Bereichen Bike, Sports und Consumer Electronics mit  
Stammsitz in Bad Camberg. Als führender Value Added  
Distributor teilen wir die Leidenschaft für Sport und  
Sportler mit unseren Kunden, Partnern und Lieferanten.

Wir legen Wert darauf, dass sich dein Einstieg bei uns  
lohnt. Daher profitierst du bei uns nicht nur von einer  
leistungsorientierten Vergütung und vielen Sozialleistun-
gen eines modernen Arbeitgebers, sondern auch von  
einer fairen und offenen Unternehmenskultur mit kurzen  
Entscheidungswegen und motivierten Teams.

Bei uns hast du in jedem Fall die Möglichkeit, engagiert 
und eigenverantwortlich unser weiteres Wachstum aktiv 
mitzugestalten.

Worauf wartest du?  
apply@grofa.com

DEINE DAILY STATUS- 
MELDUNGEN LAUTEN 
BUSY, AT WORK ODER 
ON MY BIKE.
#APPLYNOW

WIR SUCHEN EINEN AUSSENDIENSTMITARBEITER (M/W/D) 
IM VERKAUFSGEBIET BADEN−WÜRTTEMBERG


