
Deine Aufgaben: 
 
• Du betreust unsere Bestandskunden im Gebiet Berlin, 

Neubrandenburg, Leipzig, Dresden und Zwickau und kümmerst 
dich um ihre Anliegen - idealerweise befindet sich dein Wohnort 
innerhalb dieser Gebiete

• Du präsentierst unser Produktportfolio und führst 
Vertragsverhandlungen, sowie Bestellabwicklungen durch

• Du erarbeitest Gebiets- und Kundenstrategien zur Erreichung 
der Zielvorgaben in deinem Verkaufsgebiet

• Du beobachtest kontinuierlich den Markt und Wettbewerb in der 
E-Bike Branche und erstellst Potenzial- und Standortanalysen

• Du führst die Neukundenakquise durch und sorgst für eine 
nachhaltige Kundenbindung

• Du arbeitest eng mit dem Produktmanagement zusammen, 
um als Schnittstelle zwischen uns und unseren Kunden für die 
Produktweiterentwicklung zu fungieren

• Messeorganisation und -auftritte sind für dich selbstverständlich

Dein Profil

ERFAHRUNG UND KNOW HOW - mehrjährige Berufserfahrung 
im Vertrieb, idealerweise im Außendienst, möglicherweise hast 
du bereits ein gutes Netzwerk im Fahrradhandel in Deutschland 
aufgebaut

KENNTNISSE - sehr gute Produktkenntnisse im Bereich Fahrräder 
und E-Bikes, gutes technisches sowie kaufmännisches Verständnis

PERSÖNLICHKEIT -  Kommunikationsstärke, Durchsetzungsfähigkeit 
und Verhandlungsgeschick; Empathie

ARBEITSWEISE - kommunikativ, flexibel und erfolgsorientiert

AFFINITÄT -  hohe Kunden- und Serviceorientierung, 
Begeisterung für Fahrräder und E-Mobilität, boc auf Coboc 
E-Bikes, hohe Reisebereitschaft

SPRACHEN - verhandlungssichere Deutsch- und gute 
Englischkenntnisse

So macht Arbeiten boc

TEAMARBEIT – mit einem aufgeschlossenen Team, das 
jederzeit zusammenhält 

DYNAMIK – flache Hierarchien und kurze Kommunikationswege 

INDIVIDUALITÄT – Förderung deiner Talente und 
Weiterbildungsmöglichkeiten 

FLEXIBILITÄT – flexible Arbeitszeiten, familienfreundliches 
Arbeiten und Möglichkeit zum Homeoffice – auch nach Corona

UNTERSTÜTZUNG – Zuschüsse zur betrieblichen Altersvorsorge 
und Kinderbetreuung

E-BIKES – Möglichkeiten zum Fahrradleasing, Family & Friends 
Rabatt

MOBILITÄT – Firmenfahrzeug mit dauerhaften verfügbarem 
Coboc E-Bike-Fuhrpark

Sales Manager im Außendienst 
Ost- und Nordostdeutschland (m/w/d)
Festanstellung, Vollzeit · Heidelberg

Du möchtest unser Team weiter bereichern? 

Dann schicke uns bitte eine aussagekräftige Bewerbung inklusive aller relevanten Dokumente unter Angabe deines 
frühestmöglichen Eintrittstermins sowie deiner Gehaltsvorstellung an jobs@coboc.biz.

Deine Ansprechpartnerin ist Sarah Mesa González.


