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MAGURA Bosch Parts & Services 

positioniert und vertreibt erfolgreich 

als Handels- und Serviceorganisation 

die High-Tech Komponenten der 

Premiummarken MAGURA und Bosch 

eBike im europäischen 

Zweiradfachhandel und erbringt mit 

mehr als 150 Mitarbeitern an vier 

Standorten in der EU den 

Komplettservice für die Produkte der 

beiden Mutterunternehmen.  

 

MAGURA steht seit über 125 Jahren 

mit der Kompetenz in Hydraulik, 

Mechanik und Kunststofftechnik für 

technische Innovation, höchste 

Sicherheit und Qualität. Rund 550 

Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in 

Europa, Asien und den USA 

entwickeln, produzieren und 

vermarkten Komponenten für 

Zweiräder jeder Art - Fahrrad, 

Mountainbike, eBike und Motorrad.  

 

Bosch eBike Systems wurde 2009 

gegründet und stellte 2010 das erste 

Antriebssystem vor. Seither kamen 

mit Drive Units, Bordcomputer und 

Akkus immer weitere, innovative 

Produkte dazu und machen das 

eBiken von heute leichter, 

dynamischer und sicherer denn je. 

Aus dem Start-up im Bosch Konzern 

wurde schnell ein Global Player, dem 

heute über 70 führende 

Fahrradmarken vertrauen. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Du bist interessiert und ein Teamplayer?  
Dann sende uns bitte deine vollständigen Bewerbungsunterlagen über unser Onlineportal. Willkommen sind Menschen egal 

welchen Geschlechts, welcher Herkunft, sexuellen Orientierung und Religion. Für weitere Informationen stehen wir dir unter 

jobs@mbps.eu gerne zur Verfügung. Wir freuen uns auf deine Bewerbung! 

 

Werde Teil unseres erfolgreichen Teams. Wir suchen für unser 

Vertriebsgebiet Österreich mit dem Fokus auf unsere MAGURA Produkte 

sowie unser erweitertes Markenporfolio im Bike Segment einen 

Area Sales Manager  

Markenvertrieb MAGURA (w/m/d) 

DEIN AKTIONSFELD – WAS DICH HIER ERWARTET 

→ Betreuung und Entwicklung der Fahrradfachhändler 

→ Ausweitung und Intensivierung der Vertriebsaktivitäten für MAGURA 

→ Umsatzverantwortung im Vertriebsgebiet 

→ Durchführung von Produktschulungen und Präsentationen 

→ Teilnahme und Organisation von Events, Messen und Veranstaltungen 

→ Erstellung von Markt- und Wettbewerbsanalysen sowie Umsatz- und 

Absatzplänen 

→ Optimierung der Darstellung der Marke MAGURA im Fach-Einzelhandel 

 

DEIN PROFIL – WAS WIR VON DIR ERWARTEN 

→ Einschlägige Vertriebskenntnisse im Fahrradfachhandel und Netzwerk 

in der Vertriebsregion 

→ mehrjährige Außendiensterfahrung mit hoher technischer Affinität 

(auch E-Bike) 

→ Erfahrung in der Organisation und Durchführung von Schulungen 

→ Sicherer Umgang mit MS Office (Word, Excel), Erfahrung mit SAP und 

Microsoft Dynamics CRM wünschenswert 

→ Wohnsitz im Einsatzgebiet und hohe Reisebereitschaft im gesamten 

Gebiet 

→ Englische Sprachkenntnisse wünschenswert – aber kein Muss  

UNSER ANGEBOT - Was kannst Du von uns erwarten 

→ Wir bieten Dir alle Vorteile einer innovativen und internationalen 

mittelständischen Unternehmensgruppe  

→ Ein leistungsorientiertes Einkommen und die aktive Mitgestaltung 

Deiner persönlichen Entwicklung 

→ Wir sorgen für vielseitige und anspruchsvolle Aufgaben und viel Raum 

für eigene Ideen  

→ Wir haben Strukturen, die schnelle Entscheidungswege und den 

persönlichen Kontakt ermöglichen  


