
WIR LEBEN UND LIEBEN DAS ZWEIRAD

Mit großer Leidenschaft, Erfahrung und einem besonderen Anspruch an Qualität produzieren wir in
Oldenburg zuverlässige und hochwertige E-Bikes und Fahrräder für Alltag, Freizeit und sportliche

Aktivitäten.

In unserem zweiradliebenden Unternehmen sorgst Du mit Eigenverantwortung und Teamgeist für
Bewegung.

Du liebst das Zweirad und bist eine motivierte Persönlichkeit?

"Dann steige schnell bei uns auf den Sattel!"

Wir freuen uns über deine Verstärkung unseres Teams als

Vertriebsrepräsentant E-Bike und Fahrrad
(m/w/d)

- Raum Norddeutschland -
DEINE AUFGABEN:

Mit deiner Begeisterung für das Zweirad berätst und betreust du unsere Fachhandelskunden im Raum Norddeutschland. Um unseren Wachstumskurs
fortzusetzen, suchen wir eine talentierte und engagierte Person für die Position des Vertriebsrepräsentanten für
E-Bikes und Fahrräder.

Zu deinen Aufgaben zählen:

DEIN PROFIL:

WIR BIETEN:

Fühlst Du Dich angesprochen?
Dann bitten wir um Zusendung deiner aussagefähigen und vollständigen Bewerbungsunterlagen mit frühestem Eintrittstermin und Gehaltsvorstellungen
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Aufbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen mit Fahrradhändlern, Fahrradverleihunternehmen und anderen potenziellen Vertriebspartnern

Gewinnen von Neukunden und Ausbau der Vertriebskanäle

Angebotserstellung und Verkauf von E-Bikes und Fahrrädern aus unserem Hause

Analyse von Markttrends, Wettbewerbsaktivitäten und Kundenfeedback, um unser Produktangebot kontinuierlich zu verbessern und die Verkaufszahlen

zu steigern.

Präsentation unserer Produkte sowie Schulung der Vertriebspartner in Bezug auf unsere E-Bikes und Fahrräder

Du verfügst über solide Branchen- und fundierte Fachkenntnisse im technischen und/oder kaufmännischen Bereich. Eine nachweisliche Erfahrung im
Vertrieb von Fahrrädern, E-Bikes oder ähnlichen Produkten ist von Vorteil

Du begeistert dich für den Kontakt zu Kunden und hast ausgezeichnete Kommunikations- und Verhandlungsfähigkeiten

Du besitzt eine selbstständige sowie strukturierte Arbeitsweise

Du verfügst über Eigeninitiative, Durchsetzungsvermögen und eine hohe Motivation, um Marktpotenziale zu erschließen

Du hast gute Kenntnisse im Umgang mit MS Office-Anwendungen und CRM-Systemen, Englischkenntnisse sind von Vorteil

Leistungsorientierte Vergütung auf Basis von individueller Leistung

Firmenwagen auch zur privaten Nutzung

Flexible Arbeitszeiten sowie die Möglichkeit des mobilen Arbeitens

Vermögenswirksame Leistungen und betriebliche Altersvorsorge.

Fahrrad und E-Bike Leasing sowie attraktive Mitarbeiterpreise

Ein dynamisches Unternehmensumfeld mit individuellen Entwicklungsmöglichkeiten

Gemeinsam gesund und aktiv bleiben - Firmenfitness mit HANSEFIT


