WIR LEBEN UND LIEBEN DAS ZWEIRAD

Mit grol3er Leidenschaft, Erfahrung und einem besonderen Anspruch an Qualitat produzieren wir
in Oldenburg zuverlassige und hochwertige E-Bikes und Fahrrader fiir Alltag, Freizeit und
sportliche Aktivitdten.

In unserem zweiradliebenden Unternehmen sorgst Du mit Eigenverantwortung und Teamgeist fiir
Bewegung.
Du liebst das Zweirad und bist eine motivierte Personlichkeit?

"Dann steige schnell bei uns auf den Sattel!"

@ KREIDLER i fahrradmanufaktur SIRABENEICK

Wir freuen uns tber deine Verstarkung unseres Teams als

Key Account Manager (m/wld)

DEINE AUFGABEN:

Mit deiner Begeisterung fiir das Zweirad entwickelst du gemeinsam mit unseren wichtigsten Kunden den Geschéaftsausbau. Um unseren
Wachstumskurs fortzusetzen, suchen wir eine talentierte und engagierte Person fir die Position des Key Account Manager flr unsere Kernmarken.

Zu deinen Aufgaben zahlen:

» Betreuung und Ausbau bestehender Geschéftskundenbeziehungen. Regelmalige Kommunikation, Besuche der Schiiisselkunden in
Abstimmung mit dem Flachenvertrieb sowie persénliche Treffen, um gemeinsame Ziele zu besprechen

» |dentifikation und Akquisition neuer Schliisselkunden und strategischer Partnerschaften

= Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien zur Erreichung der Unternehmensziele und eines prafitablen Wachstums fur
bedeutende Kunden

« Strukturierte Aufnahme eines kontinuierlichen Kundenfeedbacks, um die Bedurfnisse der Schlusselkunden zu verstehen und die
Kundenzufriedenheit sicherzustellen

* RegelmaRige Markt- und Wettbewerbsanalyse zur Identifikation von Trends und Potenzialen
» Erstellung und Prasentation von Angeboten, Vertragsverhandlungen und Abschluss von Vertragen
+ Teilnahme an Messen, Events und Schulungen zur Reprasentation des Unternenmens und seiner Produkte

DEIN PROFIL:
* Du hast eine mehrjahrige Berufserfahrung im Key Account Management, idealerweise in der Fahrrad- oder E-Bike-Branche mit
nachweislichen Erfolgen
« Du hast ein abgeschlossenes Studium im Bereich Wirtschaft, Vertrieb, Marketing oder eine vergleichbare Qualifikation
+ Du hast sehr gute analytische Fahigkeiten und Verstandnis fur Markt- und Kundenbedirfnisse
+ Du verfligst Giber ausgeprégte Kommunikations- und Verhandlungsfahigkeiten
+ Du bringst ein hohes MaR an Eigeninitiative, Zielorientierung und Durchsetzungsvermdégen mit, um Marktpotenziale zu erschlieRen
« Du hast gute Kenntnisse im Umgang mit MS Office-Anwendungen und CRM-Systemen, Englischkenninisse sind von Vorteil

WIR BIETEN:
» Leistungsorientierte Vergiitung auf Basis von individueller Leistung
* Firmenwagen auch zur privaten Nutzung
« Flexible Arbeitszeiten sowie die Maglichkeit des mobilen Arbeitens
* Vermogenswirksame Leistungen und betriebliche Altersvorsorge
* Fahrrad und E-Bike Leasing sowie attraktive Mitarbeiterpreise
* Ein dynamisches Unternehmensumfeld mit individuellen Entwicklungsmoglichkeiten
» Gemeinsam gesund und aktiv bleiben - Firmenfitness mit HANSEFIT

Fiihist Du Dich angesprochen?

Dann bitten wir um Zusendung deiner aussageféahigen und vollstdndigen Bewerbungsunterlagen mit frihestem Eintrittstermin und
Gehaltsvorstellungen
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